down

Beraterinnen

Emanuela Boretzki

Dipl.Ing. Landschafts-
architektur

Personal Coach
Business Coach
Mediatorin
FYhrungstrainigs und
Supervision

Korinna Heintze

Diplomjuristin
Wirtschafstmediatorin
(BMWA)
Systemischer Coach
Kunsttherapeutin
Kommunikationswirtin
Betriebspsychologie

Jana Wei8leder

Diplom-Kauffrau
Trainerin
GrYnder - Coach

Anfahrt mit dem Auto

ther A 9: Ausfahrt Leipzig West, auf B 181 ca. 5'km
Richtung Zentrum. 200 m nach der ARAL-Tankstelle
scharf rechts in die LYtzner Stra8e abbiegen. Nach
1 km links in die SaarlSnder Strae und dem Stra-
8enverlauf folgen, nach 800 m rechts Einfahrt ins
GelSnde der Baumwollspinnerei.

tbher A 14: Ausfahrt Zentrum/ Neue Messe. B 2 bis
Zentrum, rechts abbiegen auf den Innenstadtring.
Nach ca. 400 m den Ring verlassen, halbrechts in
die KSthe-Kollwitz-Strae. Dem Stragenverlauf fol-
gen fYr ca. 4 km. Unmittelbar nach einer Eisenbahn-
unterfYhrung links in die Spinnereistra8e abbiegen,
nach 50 m links Einfahrt ins GelSnde der Baumwoll-
spinnerei.

Anfahrt mit der Bahn

Ab Hauptbahnhof S-Bahn S 1 Richtung Miltitzer Al-
lee bis S-Bahnhof Plagwitz oder Stra8enbahn Linie
14. Ausstieg an der Endhaltestelle S-Bahnhof Plag-
witz: Links halten, unter den Gleisen hindurch, links
in die Spinnereistra8e, nach 50!'m links Eingang ins
GelSnde der Baumwollspinnerei.

Wir freuen uns, Sie an einem der interessantesten
und kreativsten Orte Leipzigs zu begrY8en!
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Stolpersteine bel
der Erarbeitung

eines
Businessplans

2 Tages - Seminar



Businessplan

aWir bitten um Zusendung lhres
GeschSftskonzepts!O

Wenn junge Unternehmer eine zusStzliche Finanzie-
rung durch Banken oder andere Investoren benstigen
oder FSrdergelder beantragen msSchten, wird ihnen
dieser Satz in der Regel begegnen. dBanken sind in
zwischen dazu Ybergegangen, noch bevor sie einen
Beratungstermin vergeben, zunSchst einen Business-
plan sehen zu wollen.O

Zielstellungen des Seminars

Wir werden gemeinsam durchgehen, aus welchen Be-
standteilen ein GeschSftskonzept besteht. Dabei gehen
wir ausfYhrlicher auf den Sachverhalt ein, dass ein
Businessplan kein Vermarktungsprospekt ist, sondern
eine Planung der zukYnftigen Unternehmensentwick
lung. Dazu gehsrt neben einer Markt- und Wettbe-
werbsanalyse und einem Marketingkonzept v. a. auch
das planerische Zahlenwerk des Unternehmens.

Hier erfahren Sie wie eine Gewinn- und Verlustrech-
nung geplant werden kann und wie man Investitionen
und deren Folgekosten vernYnftig abschStzt. Zudem
werden wir darauf eingehen, welchen Sinn die Erstel-
lung eines Best-Case- und eines Worst - Case - Sze-
narios macht.

Es kommt hSubg vor, dass die Bank oder die Investo
ren Sie als Pers3nlichkeit vor Zusendung des Ge-
schSftskonzeptes Yberhaupt nicht kennen. Mit Ihrem
Businessplan haben Sie dadurch die M3glichkeit, sich
selbst darzustellen und vorab bereits eine positive Ein-
stellung zum Projekt sowie zu lhrer Person in Vorberei-
tung auf das anschlie§ende GesprSch zu erzeugen.
Wir zeigen Ihnen, wie dies gelingen kann und helfen
Ihnen, sich Ihrer eigenen StSrken und SchwSchen be
wusst zu werden und diese msSglichst gut zu verpa-
cken.

alst Canvas die neue Form des Businessplans?0

Canvas ist ein neuerer Ansatz, die eigene GeschSfts-
idee zu unterfYttern, zu hinterfragen und zu planen.
Wir schulen Sie im Umgang mit den Tools und zeigen
Ihnen, wie Sie die komplexe ZusammenhSnge in der
Unternehmensplanung in sehr Ybersichtlicher Art und
Weise fYr sich selbst darstellen k3nnen.

Der SchlYssel zum Erfolg

Quelle: Fotolia

Wie kann ich ein Bank- oder InvestorengesprSch
vorbereiten

Wir schauen gemeinsam, welches Verhalten bei
BankgesprSchen und bei GesprSchen mit Investoren
einer wohlwollenden Beurteilung durch den Ge-
sprSchspartner fsrderlich ist und welche Stolpersteine
auf dem Weg liegen kSnnen. Wir beleuchten dabei
nSher, wie Sie durch lhr Auftreten, ihre Kleidung und
lhre K3rperhaltung die GesprSchssteuerung beein
Bussen kSnnen. Zudem legen wir den Fokus auch auf
die verbale Kommunikation. Wir trainieren, wie man
kurz und knackig die Unternehmensidee darstellt
(Pitching). In Rollenspielen zeigen wir, wie gering der
Unterschied zwischen einer ErkiSrung und einer
Rechtfertigung ist und wie man sich auf unange-
nehme Fragen und Themen vorbereiten kann.

Rahmenbedingungen

Seminarzeitraum
Montag 04.06.2018
Dienstag 05.06.2018

11:00 bis 17:00 Uhr
9:00 bis 16:00 Uhr

max. 10 Personen

:.
TeilnehmerinnengebYhr:

298,- EUR zzgl. MwSt. pro Person fYr beide Seminar-
tage.

Teilnehmerlnnenanzahl:

Veranstaltungsort:

VIER GbR

Spinnereistr. 7

04179 Leipzig

GebSude gleich rechts

an der Haupteinfahrt im DG

Anmeldung

FYr lhre verbindliche Anmeldung schicken Sie uns bitte
eine Mail an info@vier-gbr.de mit lhrem Namen, lhrer
Anschrift und lhre Kontaktdaten sowie eine kurze In-
formation zur Branche um das Seminar individuell ge-
stallten zu kSnnen.

Mit der AnmeldebestStigung erhalten Sie unsere Kon-
todaten fYr die TeilnahmegebYhr, welche unverzYglich
zu bezahlen ist. Damit ist Ihre Anmeldung verbindlich.

Stornierung

Melden Sie sich bis 14 Tage vor dem genannten Termin
wieder ab, erhalten Sie lhre TeilnahmegebYhr zurYck.
Bei spSterer Abmeldung oder bei Nichterscheinen zum
Termin werden wir die TeilnahmegebYhr einbehalten.
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